Резюме 
	
	Бачу Дмитрий Михайлович

	
	Дата рождения: 15.12.1986 г.
Гражданство и проживание: Украина, г. Черкассы
Телефон: 063-308-17-47;  097-710-03-87       
Эл. почта: dmitriybachu@gmail.com
Skype: dmitriybachu
	Семья:
женат, ребенок
Желаемый график работы: полный рабочий день, готовность к командировкам


	11.01.19 – 
22.09.17 - 11.01.19
01.06.17 - 21.09.17

20.06.16 – 15.05.2017

01.03.2016 20.06.16

01.10.2014 – 31.12.2015

05.2012 — 2014 г.  
	Предыдущий опыт работы:
«Комбинат хлебопродуктов Талне» - руководитель отдела закупок зерновых
г. Тальное Черкасская обл.
Обязанности: 
1. выполнение плана закупки пшеницы под потребности мельницы (среднемесячные закупки – 6 500 м.т.):
работа с сельхоз производителями и посредническими компаниями; 

2. закупка зерновых и масленичных культур на элеватор под перевалку (рапс, соя, подсолнечник, кукуруза);
3. срез информации о рынке зерна, формирование закупочной цены на основании цен CPT-порт, и цен конкурентов. 
4. проведение переговоров с трейдерами – заключение контрактов на условиях EXW, CPT (АДМ Трейдинг, Glencore, Cargill,  Луи Дрейфус, CHS Украина, KERNEL, и другие);
5. переговоры с фермерскими хозяйствами на вверенной территории, формирование базы фермерских хозяйств. Заключение контрактов на условиях EXW, CPT, FCA. Контроль выполнения условий контрактов, документооборота.
6. формирование отдела закупок с «нуля» - отбор, мотивация, обучение сотрудников отдела, постановка задач, контроль выполнения.
7. Реализация зерновых товаропроизводителя ТОВ «ВП Импульс Плюс» (собственное земельное хозяйство предприятия – 5 500 га.).
ТД «Лидер Смаку» - дивизиональный менеджер (FMCG)
Территория: - Киев, Центральный и Западный регион.

Штат команды – 115 человек;

Обязанности: развитие качественной дистрибуции, обьемов продаж на вверенной территории. Донесение стратегии развития компании до всех участников процесса. Проведение переговоров с дистрибуторами и ключевыми клиентами. Проведение анализа и предоставление отчета о проделанной работе.

ТД «Биола» - региональный менеджер центрального региона. Территория: - Черкасская, Винницкая, Житомирская обл.

Штат команды – 34 человек;

Обязанности: развитие качественной дистрибуции, обьемов продаж на вверенной территории. Донесение стратегии развития компании до всех участников процесса. Проведение переговоров с дистрибуторами и ключевыми клиентами. Проведение анализа и предоставление отчета о проделанной работе.
ООО «Лидер Снек» - региональный менеджер центрального региона Территория: - Черкасская, Кировоградская, Винницкая, Житомирская и Черниговская обл. Так же 4 месяца вел регион: Херсон, Николаев, Одесса;

Штат команды – 48 человек;

Обязанности: развитие качественной дистрибуции, объёмов продаж на вверенной территории. Донесение стратегии развития компании до всех участников процесса. Проведение переговоров с дистрибуторами и ключевыми клиентами. Проведение анализа и предоставление отчета о проделанной работе.

ООО «Лидер Снек» - территориальный менеджер Черкасской обл.

ФОП Гладкий А.Г. г. Черкассы
Должность: супервайзер ТМ «Харьковская бисквитная фабрика»

Обязанности: аналогичны ниже указанным

Торговая команда: 9 торговых представителей +2 мерчендайзера

Территория: г. Черкассы и область

ООО «Ходак», г. Умань
Должность: менеджер по продажам, супервайзер ТМ «КОНТИ»

Обязанности:
отбирать, обучать и мотивировать торговую команду на достижение поставленных целей 

Обучать торговых представителей технологии продаж, методам ведения переговоров, методам заключения сделок.

Давать оценку работе сотрудника обеспечивая обратную связь.

Проводить тренинги (полевые тренировки) и обучение подчиненных во время непосредственной работы с клиентом и при разборе конкретных ситуаций. Нести ответственность за выполнение планов продаж и развития, и за увеличение количественной и качественной дистрибуции на закрепленной территории.

Определять пути увеличения продаж и реализовывать их, анализировать динамику продаж и возможностей их роста.
Контролировать качество и регулярность обслуживания клиентов торговыми агентами и мерчендайзерами.

Ставить четкие и выполнимые задачи перед всеми членами команды, которые соответствуют целям и задачам компании.

Постоянно отслеживать возможности работы склада, контролировать запасы продукции на складе. Планировать необходимый запас товара.
Составление отчетов по результатам работы.

	04.2011 — 05.2012г.
	ООО «Ходак», г. Черкасы
Должность: торговый представитель ТМ «КОНТИ»
Достижения: по результатам 2011г. поощрен серебряным знаком отличия, как лучший сотрудник «центральный регион».
Образование:

2019 г.

2007 г. 
Уманский педагогический университет

Менеджмент, бизнес администрирование (магистр)

Смелянский техникум пищевой промышленности КНУПП
Экономический факультет
Специальность: менеджер, организатор производства (младший специалист)

2013 г. 

2015 г.
Тренинг «Управление личной эффективностью»

Тренер  Татьяна Троян

Тренинговая программа «Управление результатом»

Тренер Сергей Реутенко

Тренинг «Системный подход к продажам»

Тренер Дмитрий Носов




Профессиональные навыки и знания

- знание территории;
- порядок заключения договоров купли-продажи и оформления необходимых документов; 
- поиска и привлечения клиентов;
- формирования успешной торговой команды;
- ведения успешных переговоров;
- ПК — опытный пользователь
- Права категории «В»
