
  

Манойленко Роман 

Валентинович    

 
Получение должности в торгово-промышленной корпорации или 
крупной транспортно-логистической компании.   

Продажа сх продукции и продуктов переработки, поддержка и 
расширение клиентского портфеля, заключение контрактов купли-
продажи.  

Применение накопленного опыта в процессе работы в международных 
компаниях, складской логистики, таможенного оформления, закупок и 
продаж c/х продукции, а также продуктов их переработки; организовать 
и/или оптимизировать бизнес-процессы.   

Развивать деятельность компании в локальном и глобальном 
масштабе. 

2016 - 2017, ООО «УАТГ» Одесса, Украина 

 Руководитель отдела ВЭД / Партнер 

 

 Выведение новой компании на международный рынок торговли сх 
продукции (бобовые, мелконишевая группа, продукты переработки сх 
культур, в том числе крупяная продукция).  

 Формирование и расширение клиентского портфеля; 

 Заключение и сопровождение договоров купли-продажи cх продукции 
и продуктов переработки (внешний и внутренний рынок, 
документооборот, переписка, платежи и т.д.).  

 Мониторинг внутреннего и внешнего рынка. 

 Контроль качества оказываемых услуг и поставляемого товара. 

 Разработка ценовой стратегии, мониторинг конкурентоспособности 
цены, спектра и качества услуг. 

 Контроль оперативной деятельности подчиненных, анализ 
результатов их деятельности, унификация предоставляемой 
отчетности. 

 Постоянная работа над повышением навыков и мотивации 
сотрудников, основанная на личном примере, наставничестве. 

 Управление и совершенствование взаимодействиями со смежными 
структурными подразделениями/отделами. 

 Участие в проектах по дальнейшему развитию и совершенствованию 
процессов, нацеленных на развитие компании. 

Национальность: Украинец 
Возраст: 37 
Адрес: г. Черноморск, Одесская обл., Украина 
Тел: +380503338612 (WhatsApp)                               
E-Mail:1983manoylenkor@gmail.com 
LinkedIn: ROMAN MANOYLENKO 

Цели 

Опыт 



  

2014 - 2015, ЧП «ТЕКЛАЙН» Одесса, Украина 

Руководитель отдела ВЭД / Менеджер по закупкам  

 

 Заключение и сопровождение договоров купли-продажи cх продукции 
и продуктов переработки (внешний и внутренний рынок, 
документооборот, переписка, платежи и т.п.). 

 Поддержка и расширение клиентского портфеля. 

 Контроль качества оказываемых услуг и поставляемого товара. 

 Разработка ценовой стратегии, мониторинг конкурентоспособности 
цены, спектра и качества услуг. 

 Контроль оперативной деятельности подчиненных, анализ 
результатов их деятельности, унификация предоставляемой 
отчетности. 

 Постоянная работа над повышением навыков и мотивации 
сотрудников, основанная на личном примере, наставничестве. 

 Расширение собственного клиентского портфеля. 

 Непосредственное обслуживание VIP клиентов. 

 Развитие клиентов, уровня сервисного обслуживания, тщательный 
контроль качества и объемов продаж. 

 Управление и совершенствование взаимодействиями со смежными 
структурными подразделениями/отделами. 

 Автоматизации документального и учетного процесса, интеграция 
программного обеспечения на уровне постановки задач перед 
системным администратором. 

 Участие в проектах по дальнейшему развитию и совершенствованию 
процессов, нацеленных на развитие компании. 

 

2012 - 2014, ООО «СМАК ГРУПП» Одесса, Украина 

 Руководитель отдела ВЭД / Менеджер по закупкам 

 

 Оформление и сопровождение договоров купли-продажи cх 
продукции и продуктов переработки (заключение договоров со всеми 
участниками процесса, документооборот, переписка, платежи и т.д.);  

 Предоставление аналитической информации директору и другим 
структурным подразделениям компании в разрезе поставок с/х 
продукции и продуктов переработки; 

 Непосредственная помощь сотрудникам в пиковый период в качестве 
«полевого игрока» от поиска транспорта до закрытия продажи товара; 

 Контроль оперативной деятельности подчиненных, анализ 
результатов их деятельности, унификация предоставляемой 
отчетности; 

 Постоянная работа над повышением навыков и мотивации 
сотрудников, основанная на личном примере, наставничестве; 

 Расширение собственного клиентского портфеля; 

 Непосредственное обслуживание VIP клиентов; 



  

 Развитие клиентов, уровня сервисного обслуживания, тщательный 
контроль качества и объемов продаж; 

 Управление и совершенствование взаимодействиями со смежными 
структурными подразделениями/отделами; 

 Автоматизации документального и учетного процесса, интеграция 
программного обеспечения на уровне постановки задач перед 
системным администратором и подотчетными подразделениями; 

 Мониторинг рынка транспортно-логистических услуг. Поиск и 
привлечение новых поставщиков услуг и сервиса; 

 Участие в проектах по дальнейшему развитию и совершенствованию 
процессов, нацеленных на развитие компании; 

 Принятие участия на международных конференциях, форумах, 
круглых столах и т.д. 

2007 - 2011, ООО «АРЕНА МАРИН» Одесса, Украина 

Рук-ль регионального филиала ТЭО /  

Зам. директора по эксплуатации 

 

 Предоставление полного пакета услуг ТЭО для навалочных, 
тарноштучных и контейнерных грузов (Одесский МТП, Ильичевский 
МТП, Ильичевский МРП, Николаевский РП, Запорожский РП, 
Никопольский РП). 

 Контроль и организация работы филиалов компании. 

 Управление, учет, закупки и контроль спецтехники находящейся на 
балансе/в управлении компании. 

 Расширение клиентского портфеля и решение коммерческо-
организационных задач. 

 Непосредственное руководство коллективом до 10 чел. 

 Привлечение, обучение и контроль работы подчиненных. 

 

2005 - 2006, НПП ООО «МОРСЕРВИС»                      Одесса, Украина 

 Сюрвейер                 

             

 Приемка, выдача, инспекция, учет груза. 

 Документальное сопровождение (оформление сертификатов, 
грузовых декларации). 

 Оптимальное размещение товара на складских площадях. 

 Участие в проведении инвентаризации грузов. 

 Поддержка и расширение клиентского портфеля.  

 

 

 



  

 

 

 

2000-2005, Одесский Национальный Морской Университет 

«Специалист по транспортным технологиям и системам» 

 

 

 

 

 

 

 

2013, GAFTA тренинги 
 

 

Опыт работы в агро-трейдинге более 7 лет. 
Аналитические и статистические навыки. 
Управление проектом. 
Развитие нового бизнеса. 
Стратегические партнерские отношения.  
Процесс реорганизации бизнеса. 
Система управления цепями поставок. 
Разработка новых продуктов/товаров. 
Тимбилдинг и легкость обучения. 
 

Украинский и Русский (Родные), Английский (Средний). 

 

 

Образование 

Навыки 

Знание языков 

Интересы 

Увлечения 


